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Russland bleibt ein attraktiver
Markt fiir deutsche Produzenten.
Mit dem WTO-Beitritt haben sich
jedoch nicht alle Hoffnungen auf
einen diskriminierungsfreien
Marktzugang erfiillt

LEIPZIG (SM). Der russische Markt
ist fiir den deutschen Maschinen-
bau sehr bedeutend - aber leider
zugleich in diesem Jahr stagnie-
rend. Nach den letzten Zahlen des
VDMA lag der Wert aller Exporte
der Branche in den ersten sechs
Monaten bei 4,02 Mrd Euro, das
sind 0,2 % weniger alsim Vorjahres-
zeitraum. Als eine wichtige Ursa-
che hatte vor kurzem die Deutsch-
Russische Aufienhandelskammer-
nach einer Befragung deutscher
Unternehmen konstatiert, dass
auch nach dem Beitritt Russlands
zur WTO die Handelshemmnisse
nicht im erhofften Mafe abgebaut
wurden. In der Umfrage hatten
zwei Drittel der befragten Firmen
angegeben, dass sie sich noch im-
mer benachteiligt fiihlten und un-
ter Handelsbeschrinkungen, Bii-
rokratie und Willkiir litten. Beson-
ders betroffen, so die Kammer, sei-
en der Fahrzeugbau, Landmaschi-
nentechnik und die Erndhrungs-
wirtschaft. So miissen beispiels-
weise Importeure in Russland
zahlreiche Zertifikate fiir ihre Pro-
dukte beschaffen oder fiir spitere
Recyclingkosten vorab Betridge
entrichten, was den Vorteil aus den
an internationale Standards ange-
passten Zollgebiihren zumindest
teilweise wieder zunichtemache.
Allerdings gibt es auch zahlrei-
che deutsche Unternehmer, die

duflerst erfolgreich in Russland
agieren. So sieht beispielsweise
Horst Linn von der Linn High
Therm GmbH in Eschefelden kei-
nen Grund, mit dem Geschiiftsge-
baren der Russen kritisch umzuge-
hen. ,Wir machen seit vielen Jah-

ren ausgezeichnete Geschifte
dort’, so der Geschiftsfithrer des
frinkischen Industrieofenherstel-
lers. Allerdings miisse man Pro-
dukte haben, die am russischen
Markt gebraucht werden und mog-
lichst in einem Joint Venture auch
vor Ort produzieren.

Linn High Therm GmbH
seit vielen Jahren erfolgreich

Auch Marco Schiilken, Ge-
schiiftsfiithrer der Werkzeugma-
schinenbau Ruhla GmbH aus Thii-
ringen, hat in den letzten Jahren
nur positive Erfahrungen sammeln
konnen. Der Hersteller von kleinen
und mittelgrofien Spritzgiefwerk-
zeugen spiirt den immensen In-
vestbedarfund die hohe Nachfrage
aufsehr erfreuliche Art: ,Mit Made
in Germany kann man heute sehr
gutin Russland Geschéfte machen,
wenn man die Sitten kennt und die

Deutsche Maschinenlieferungen nach Russland
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Prof. Leopold Le-
ontiev (links), ei-
ner der hochka-
ratigsten Wis-
senschaftler
Russlands, zu
Gast bei Horst
Linn, Linn High
Therm.
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Regeln einhilt’, so Schiilken. Die
einheimische Konkurrenz sei
kaum ein Thema, schon gar nicht
die Zahlungskraft oder -moral. ,Es
gehart eher zu den kapitalen Feh-
lern von unbedarften deutschen
Unternehmern, wenn sie den Rus-
sen die Frage stellen, ob man sich
die teure deutsche Technik auch
leisten kann® Problematisch sei
schon eher, dass es auch an leis-
tungsstarken und zuverldssigen
Zulieferern und Partnern bis hin
zum Service fehle.

Das selbstsehr kleine Thiiringer
Unternehmen mitseinen 48 festen
Mitarbeitern hat mit Netzwerk-
partnern eine eigene Fertigung in
der Nidhe von Moskau aufgebaut.
Das habe den Vorteil, dass man
dann nicht nur Komplettlésungen
direkt vor Ort fertigen und liefern,
sondern mit einheimischem Per-
sonal die Sprach- und Reisebarri-
eren etwas abflachen kann. Zu-
dem eriibrigt sich das Problem,
dass zwar die Werkzeuge zollfrei
nach Russland geliefert, bei Prob-
lemen aber nicht nach Deutsch-
land zuriick gesendet werden
kénnen.

»Um die Geschifte mit weniger
Reibung aufbauen zu kénnen, wi-
re zudem eine Liberalisierung der
Visa-Bestimmungen dringend er-
forderlich®, sagt Schiilken. Er meint
dabeiibrigens gar nichteinmal die
Russen, die hier offen fiir Erleichte-
rungen zu sein scheinen und auch
nicht die EU. Das Problem sind die
deutschen Behorden, die eine zum
Teil schikanse Prozedur von rus-
sischen Geschiftspartnern mit
persinlicher Vorsprache in den
Konsulaten verlangen. ,Unsere
Partner weichen deshalb ldngst
iiber Italien aus, wenn sie nach
Deutschland wollen” so Schiilken.



